
“八项规定”出台两年多

临临沂沂白白酒酒行行业业企企暖暖回回升升

白酒业的“寒冬”不是光
靠说出来的。有心人会发现，
原先 2000 多元一瓶的茅台
降到了千元以下；开在闹市
区的酒行不知何时歇业了；
走进超市的白酒区，货架上

“买一赠一”“买一赠二”的标
签眼花缭乱，几乎所有品牌
的白酒都在搞促销。

“白酒行业的风暴席卷
了整个产业链的上下游，酒
企、经销商、零售商，当然，
还有消费者。”山东沂州酒
业有限公司董事长张西深

坦言。过去的 10 年，曾是白
酒行业的“黄金年代”，“三
公”消费在某种程度上的确
推 高 了 白 酒 价 格 。而 在
2013 年，“八项规定”出台
后的第一年，这家有着 60
多年悠久历史的酒企也遇
到了空前挑战。

不过，机遇与挑战并
存。两年来，沂州酒业迅速
调整策略，实行差异化营销
战略，以收藏、纪念和订制
酒为经营主线，并借本土优
势的东风将中低档产品瞄

准广大农村市场，收效显
著，眼下，已是“轻舟已过万
重山”。

事实上，临沂的白酒企
业在这场因政策动荡带来
的风暴中，打了一场漂亮的

“翻身仗”。26 日，记者从临
沂市物价局获悉，2014 年
全市烟酒零售额达到 40 亿
元，增长了 19 . 6% 。而去年
全年，临沂白酒企业的产值
就达 2 1 . 9 亿元，增长了
15 . 6% ，两组数据均跑赢了
GDP。

全国 50 多家星级

酒店主动请求降星

政府公务会议不再入驻、营
业收入大幅下滑、客流量持续低
迷……中央八项规定出台两年多
来，在狠刹奢侈之风背景下，国内
不少高档星级酒店经营遭遇寒
冬，有的五星级酒店甚至陷入了
破产清算的境地。

记者近日奔赴浙江、河北等
地的高档星级酒店进行调查，并
采访了国家旅游局和中国旅游饭
店业协会相关负责人，一探当前
国内高档酒店业真实现状。

地处慈溪市逍林镇的雷迪森
广场酒店 2 0 1 3 年底被授予五星
级酒店，是宁波市 22 家五星级酒
店中挂牌较晚的一家。宁波市旅
游协会有关人士透露，由于当时
投资方对高星级酒店盈利能力盲
目乐观，原定“三星”却改建成“五
星”，最终酿成了苦果。

经记者核实，雷迪森酒店因
资不抵债于 2014 年 12 月已开展
了破产重组方案，但尚未成功。负
责该酒店破产清算的宁波威远会
计事务所主任王年成告诉记者，
当时这家酒店总投资 2 . 6 亿元，
现对外债务达 4 . 5 亿元，一年仅
支付利息就达 2300 多万元，“压
垮这家酒店的主要是投资决策失
误”。

如今这家五星级酒店的前老
板已经跑路。雷迪森之困，只是高
档酒店这个巨大行业处境艰难的
一个缩影。

国家旅游局副局长吴文学表
示，部分地区高星级饭店扩张过
快，“高大上”供给与大众化的需
求存在脱节，加之当下“从俭、从
简”的政风和社会风气，使困扰高
星级酒店业的结构性矛盾凸显出
来，行业经营效益呈现较为明显
的下滑态势。

我国现有约 1 . 3 5 万家星级
酒店，其中五星级酒店 850 余家、
四星级酒店 2 4 0 0 余家。数据显
示，2012 年星级酒店曾实现 50 多
亿元的行业利润，2013 年全行业
却吞下了超过 2 1 亿元的巨额亏
损。

中国旅游饭店业协会会长张
润钢表示，2014 年中国酒店业基
本延续了之前的态势，收入、利润
持续走低，“两年来亏失最多的是
大量依赖高端政务消费的饭店，
行业整体效益出现断崖式下降。”

另据中国旅游饭店协会工作
人员介绍，在开展 2014 年度星级
饭店评定工作时，全国范围内共
50 多家星级酒店主动“降星”，像
北京锦江富园酒店就直接放弃了
五星级酒店资格。

据新华社

相关新闻

时间跨入 2015 年，中央“八项规定”、“六项禁令”出台已超过两年，全国 8 万多人受处理——— 铁腕治吏、官场震荡。各地
传出自中央出台“八项规定”以来，与三公消费有密切关联的行业迎来“寒冬”的消息。

在“八项规定”的转折点上，临沂经济、各行业又发生了哪些变化？面对巨变，各行各业的企业、商家，如何调整思路路，谋
求转型？即日起，本报开辟《新规之变·新常态》专栏，通过新政下的一个个行业缩影，展现这股新风带来的变化。

每逢岁末年初，便到了白酒销售的黄金季节。但
自 2012 年年底中央出台“八项规定”后，高端白酒行
业进入了漫长的业绩“寒冬”。而在临沂，经过两年的
磨砺，通过调整策略、发挥优势、转型升级，无论本土
酒企，还是销售企业，基本都已走过“寒冬”。

文/片 本报记者 刘遥

轻舟已过万重山，走出“寒冬”

面对“八项规定”，白酒
经销商也叫苦不迭，一位不
愿透露姓名的临沂市区大
型商超负责人表示，现在茅
台、五粮液、剑南春等品牌
的销量比往年明显下降，白
酒区的高档酒专柜门可罗
雀。26 日，记者也发现，高
档酒专柜的营业员和附近
的收银员聊着天，似乎都挺
清闲。

“‘八项规定’只是个导

火索，白酒行业转型升级是
大趋势。”顺和酒行董事长
马龙刚如是说。众所周知，
这些酒类连锁门店的利润
主要来自于团购，“八项规
定”后，机关事业单位的团
购骤减，也给这家 15 年历
史的销售企业带来巨大变
化，最直接的影响就是销量
下降，利润下降，份额减少。

不过，如今，这已经是
过去的事了。“新《交通法》

对酒驾、醉驾约束，人们的
意识也从拼酒、酗酒向健康
养生理性转变，市场变化的
信号，都给了我们重新洗牌
的 机 会。”马 龙 刚 开 始 在
O2O 上做文章，线上线下
两条线，实体店反倒成了体
验店，在物流配送上也抢时
间先机。就在 1 月 25 日，顺
和酒行的第 78 家加盟店开
张了，被迫的转型升级，却
让企业尝到了变化的甜头。

“八项规定”令市场重新洗牌

1 3 时不是购物高峰
期，不过，26 日，记者在罗
庄区沂河路与沂州路交会
处一家大型超市的白酒区
发现，茅台、五粮液等高档
白酒和中低档白酒都成箱
地摆在了走廊显眼处，而把
酒整箱往回搬的人真不少。

销售人员告诉记者，中
高档白酒调整价格后，团购
的仍不少，只是群体从机关
单位变成了企业。以泸州老
窖 8 年陈酿为例，仅位于蒙

山大道一家建筑企业，去年
中秋节来团了 140 箱。“企
业客户也认可价位合适、酒
品可以、牌子值得信赖的白
酒，”该销售人员称。

“以前喝酒是工作、是
应酬，现在喝酒是生活。”徐
先生是一家私企的员工，一
次买了 3 箱 53°的茅台飞
天酒，每瓶的价格不到 900
元。“以前遥不可及的高档
酒变成了中高档酒，给职工
发福利也倍儿有面子。”徐

先生说，这些酒用来给职工
年终发福利是个不错的选
择。

无独有偶，市民刘先生
退休多年，多年来一天两顿
小酒不断。“八项规定”前有
机关单位上班的老朋友请
客，必上好几百元的高档
酒，现在有宴请都是自己掏
腰包，常喝的还是贵人道、
温和等临沂本地酒，“平价、
实惠，还不上头，我看不比
高档酒差。”

喝酒以前是工作，现在是生活

阵痛是暂时的，变化调整才能逆袭

中央八项规定出台两
年，曾经公款消费的“重点
领域”深受冲击，打击公款
吃喝的举措令高端白酒行
业的冲击尤为明显。临沂大
学商学院教授朱建成认为，
白酒行业业绩的下降，最终
影响的是整个行业的产业
结构调整和人们的消费观。

“高端酒水等奢侈消
费，应该是国家发展、人们
财富水平达到一定高度的
结果，因公款消费将其推到

最高点，其实是畸形的、不
健康的。”在朱建成看来，现
在国家通过“八项规定”等
各种禁令，逐渐使白酒行业
进入了一种正常状态。

“高档白酒的销量下
滑、利润下降、股价下跌等
等，其实都是产业结构调
整与变化带来的阵痛，平
民化路线、大众化消费和
更好的服务是白酒行业未
来的发展方向。”朱建成表
示，酒文化历史悠久，临沂

本土也有口碑与市场俱佳
的酒品牌，他们在这场变
革中挺住了、“逆袭”了，都
是自身主动适应市场求变
的成果。

而酒作为大众交往的
一种方式，行业的变化反过
来也将影响人们习惯的改
变。“比如‘开车不喝酒、喝
酒不开车’，已经逐渐成为
大家的共识，这都是变革所
引导的好的一面。”朱建成
分析说。

酒 企

经销商

消费者

专家分析
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1 、一组数字：
数字 : 去年，全市烟酒零

售额达到 40 亿元，增长了
19 . 6% ；白酒企业产值达
21 . 9 亿元，增长了 15 . 6%，
两组数据均跑赢了 GDP。

结果：打赢一场漂亮的
“翻身仗”。

2 、企业应变之策
调整策略，实行差异化营

销战略，以收藏、纪念和订制
酒为经营主线，借助本土优势
发展；转型升级，线上线下两
条线经营。

3 、市民有话说
以前喝酒是工作、是应

酬，现在喝酒是生活。高档酒
变为中高档酒，给职工发福利
也倍儿有面子。

商超的白酒区价格明显下
调，但走量依旧不少。
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