
商品丰富，价格合理，质量可靠，临沂商城小商品引来境外客商

正正月月初初五五，，就就有有新新客客商商登登门门
正月初五，临沂商城迎来新客商，马来西亚中国总商会执行委员李彬晖一行人考察临沂商城，寻找新商机。临沂商城

是什么吸引这些马来西亚籍客商没过完春节便迫不及待地来寻求合作？他们对于商品有哪些需求？临沂小商品是如何走走
向世界的？

本报记者 樊凯 贺可功

“只有想不到、没有买不到的商
品。”这是马来西亚籍华人李彬晖对
临沂商城的评价，大年初四他便迫
不及待地乘坐飞机来到临沂。作为
马来西亚中国总商会执行委员的李
彬晖，在他看来，时间就是金钱，哪
里的商品最全、价格更合理、质量最
好，他便到哪里选择商品。

李彬晖表示：“临沂已成为北方
最大物流集散中心，临沂商城最吸
引我的地方就是应有尽有的小商
品。在临沂，只有想不到的商品，没
有买不到的商品。小家电、文体、五
金和日用消费品非常丰富，全国没
有第二个城市能像临沂这样丰富。”

李彬晖说：“从事海外贸易，客
户多是韩国和日本的。这两个国家
对小商品的需求量很大。来到临沂
发现，这里的小商品不仅产品丰富，
而且价格优势明显。义乌是老牌小
商品批发地，却没有临沂这样的优
势。”李彬晖准备在临沂考察商品，
将这里作为主要进货城市。

“商品丰富，能够免除很多不必
要的麻烦；价格合理，能够降低成
本；质量可靠，能够吸引更多客户。
这是我选择在临沂商城进货的原
因。”李彬晖说。

来到商城临沂，给李彬晖最大的
印象就是商户的齐心和政府部门的支
持。“来到临沂商城，就被商户的热情
和政府工作的认真态度所感动。虽然在
春节假期，但工作人员亲自陪同考察临
沂商城，还组织我们与临沂市小商品商
会的成员进行座谈交流。”李彬晖说。

李彬晖说：“在座谈会期间，让我意
想不到的是临沂商城商户的包容心。从
事小家电批发的商户会根据我的需求
主动推荐经营日用品的商户，即使在同

行中，也会相互推荐介绍，这种包容心
在全国城市中是很少见的。这样的环
境，我们做生意很放心、很舒心。”

临沂市工商局商城分局小商品工
商所负责人刘峰告诉记者，春节假期期
间有专人值班，应邀陪同马来西亚客
商，陪同介绍临沂商城，为双方合作搭
线。临沂商城能够发展到今天，与商户
间的包容和诚信经营是分不开的，如今
已经形成良性循环、客户共享、达成共
赢的市场氛围。

大年初五，刚和李彬晖谈完合
作的临沂市小商品商会会长宋连
胜，不甘于做送上来的买卖，开始
马不停蹄地寻找非洲客商合作。

“小商品在非洲市场拥有很大
的发展空间，几个月前将近 30 万
美元的 5 个集装箱小商品发往莫
桑比克，非常受欢迎，十余天就卖
完了。”宋连胜介绍。

宋连胜告诉记者，日用百货、
洗涤用品、文体用品在非洲都非常
受欢迎。目前仅与莫桑比克有合
作，正在逐步调研非洲市场，开辟
非洲大陆。如今已接到非洲一些商
业会展的邀请函，正在筹划临沂小
商品展示，让临沂小商品走向非
洲。

据了解，2014 年，临沂商城出
口 5 4 . 4 5 亿 美 元 ，同 比 增 长
69 . 6% 。内外贸一体化进程加速，
国际贸易发展格局初步形成。其
中，2014 年临沂市进出口总额超
过 1 0 0 亿美元，成功迈入进出口

“百亿美元俱乐部”，实现历史性突
破。“买全国、卖全球”与“买全球、
卖全国”正在临沂商城同步发生、
逐步深化。

临沂商城以博览会为契机，促
进临沂市场由过去的内贸型向内
贸与外贸相结合转变，使临沂真正
成为中国非常重要的商品进出口
基地。

“只有想不到的商品

没有买不到的商品”

“这样的环境，我们放心做生意”

临沂小商品

在非洲大受欢迎

春节过后，商城商户开门营业。
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