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锁锁
匠匠
人人
生生

老宋讲述如何反盗。

老宋，学名宋
维臣，5 1 岁，河
东人，从事开锁

20 多年。

出
镜
人
物 上世纪 90 年代初，家里

养肉食鸡赔了钱，我便来到
临沂谋生。当时寻思着修鞋
不需要多少本钱，缝缝补补，
钉个鞋砸个掌就成，于是我
开始在街头摆摊修鞋。修鞋
时候，常常有人问哪里有配
钥匙的，我又买了别人退下
来的配钥匙的机器，自学配
钥匙。

俗话说，一把钥匙开一
把锁。配钥匙看似简单，其实
还是有些技术含量的。没有
老师，全靠自己悟，锁就是我

最好的老师。我的修鞋摊靠
近老站前商场，常有外地来
此提货的车，五十铃、桑塔纳
什么的，车主粗心把钥匙落
在车里了。咱配钥匙，人家就
问咱能不能开锁，那时心里
也没谱，抱着试试看的心态
过去试一下，没想到真的用
铁丝钩开了，喜滋滋地收下
20 块开锁费。

平时，附近小区也有马
大哈把钥匙锁家里了，找我
去开锁。那时，临沂城多是
木头门，也有铁栅栏式的防

盗门。记得有一次找我开锁
的人，屋子里还烧着煤气
呢，很紧急。咱不专业一时
半会开不了锁，只能用脚踹
开，完了再对锁进行修复，
即便这样人家也没有怨言。
也有要求更换新锁的，我就
把旧锁拿回到鞋摊。不能总
是用踹的方式开门呀，我寻
思着如果有开锁工具，这些
问题就能避免，还能很快把
锁打开。

晚上收了摊回家，我摆
弄着旧锁开始研究。配钥匙

的时候，我就对锁的内部结
构特别留意，琢磨怎样能

“破译”它。突然灵感来了挡
也挡不住，迅速做出样子，
拿它一试，果然一下子就打
开了锁。再有找我开锁的，
我拿它一试，一下就打开
了。它能打开同一型号的
锁，一把所谓的万能钥匙。
从此一发不可收拾，我有事
没事就琢磨开锁，有时间就
研究各类型的锁具。就这
样，一类一类地去破译，与
锁结下了不解之缘。

修鞋匠开锁用脚踹

与锁结缘成立开锁公司

我自幼喜欢摆弄机器零
件，对锁产生兴趣后开始自
己钻研。这一切，没有培训，
也没有人教，全靠自己摸索，
那时候，只要出个新锁型，就
是不吃饭不睡觉也得把它研
究透，很快汽车锁、防盗门锁
就被我研究透了。就是靠这
股子钻劲，我硬是无师自通，
自学成才，成为周围小有名
气的“开锁匠”。

开锁开出了名堂，附近
的单位、居民哪家的锁打不
开或者不好使，自然就找到
我，经我一摆弄，立马就好。

不过，也有不灵光的时候，
有家单位的保险柜打不开
找了我去。农村出来的穷孩
子，哪里见过保险柜，心里
一点底气都没有。我拿钥匙
试探了下，明显感觉到锁簧
磨得失去弹性，所以开不
了，想来是保险柜没注意保
养导致。那家单位要求务必
打开保险柜拿出里面的东
西，破坏了也没关系。一上
午的功夫，又锯又撬，仍然
没有打开。中午吃了盒饭继
续开，我找附近修自行车的
借了人家扒车胎的撬棍，好

不容易撬开了保险柜的门。
这家单位把保险柜送给我
研究，那是一种牛头锁，搞
清它的内部构造破解起来
就容易多了，当晚 12 点钟，
我终于把它拿下，制作出了
开锁工具，兴奋得觉都睡不
着。

慢慢地，我有了店面，顾
客也多起来。当时，我的修鞋
技术不错，有很多回头客，附
带着修锁开锁配钥匙，生意
还不错，生活也算稳定。后
来，我有了成立公司搞经营
的想法。当时家里人不同意

成立开锁公司，他们认为是
不务正业，不希望我冒险。附
近的邻居也挺惊讶，说开锁
还成立公司，这在临沂可是
个新鲜事。他们说，你这个公
司能不能搞下去？你又如何
打开市场，让全临沂都找你
开锁？

就像当初我尝试开锁并
不知道能不能打开它一样，
现在我想让成立开锁公司这
个在大家眼中不现实的事变
成现实。我到当地派出所备
案，走上了正规化发展的路
子。

特殊行业个中滋味自己尝

开锁是个特殊行业，毕
竟还是服务的因素多。最初，
都是需要开锁者车接车送，
这样太耽误时间，我就买了
机动三轮车骑着去开锁。不
论刮风下雨，还是黑夜白天，
有时连饭都来不及吃，只要
一个传呼骑上车就走。那时
骑着三轮车走街串巷，有时
一天要跑上百多里路，有时
回到家里已是深更半夜……

尽管我的开锁技术过
硬，但也有犯难的时候。有一
次，市区一家银行的 ATM
提款机的锁发生了故障，银
行要求在不损坏的前提下把

锁打开。看完锁，经过一番思
考，我已经有了大概的思路，
但是在一些细节方面还是卡
了壳。这时我想起一位有过
一面之缘的外地开锁师傅曾
经开过这样的锁，便打电话
向他请教。谁知这位师傅不
愿帮忙，只愿接单。不服气的
我，蹲在提款机前，足足花了
两个小时，终于打开了提款
机的锁。

成立开锁公司后，与派
出所、110 联动，跟着入户开
锁是常有的事，经常遇到时
间紧、任务重的解救事件。有
个姑娘在家吃了两瓶安眠

药，朋友敲了半天门不开，于
是报警。那种情况下，根本顾
不了锁的好坏，打开了就行，
时间稍一耽搁，就可能失去
最佳解救时间。胆大、心细、
技术好是必须的，刚开始我
是真的头上冒汗，生怕误了
人家性命。

头一次接触命案也在那
时。那是一个摆地摊卖水果
的姑娘，几天不见了，周围一
起摆摊的人报了警。走进姑
娘住处，我就有一种不好的
感觉，隐隐闻到一股臭味。我
迅速打开锁，跟着民警一起
进屋，姑娘已死去多日，身体

开始腐烂……
开锁行业不同于普通服

务业，行业特点决定了从业
人员不仅要有高超的技术、
优质的服务，还要有法律意
识。经历得多了，光凭开锁者
语言中的信息，就能断定锁
该不该开。有对夫妻离婚了，
房权在女方，男方去开锁，周
围邻居都认识他，只是不知
道离婚。我问他为什么开不
了，换过锁吗，他说没有，可
我一看锁是新的，这种情况
下就不能开。也有的人威逼
利诱请我去开锁，给的钱越
多越不能开……

将反盗进行到底

从当年邻里帮忙到今天
十余人的专业开锁队伍；从
摆地摊配钥匙到 114 电话查
询开锁；从当年走街串巷为
各家各户开锁到公安、工商
部门指定开锁…… 20 多年
的时间，我的开锁技术和我
的开锁公司得到了社会各界
的肯定，也让我从一个普通
的修鞋匠成为临沂当地修锁
行业的领头人。现在的我更
多的是一名反盗宣传员。

现在小偷的盗窃技术也
在不断升级。小偷固然可恶，
但市民的粗心大意也让人无
奈，给小偷留下了作案机会。
现在生活中，不少市民只会
亡羊补牢，却不想未雨绸缪，
直至家中失窃，才捶胸顿足

查找安全隐患，但为时已晚。
我从事了 20 多年的开锁，深
深地明白技术只是用来服务
居民，服务社会的，所以平时
让徒弟多逆向思维，多从顾
客那里了解小偷作案的情
况，回来总结经验，然后普及
给更多的顾客，提醒他们如
何提高防盗意识，真正做到
防患于未然。

这些年，为了让市民远
离小偷，我在反盗宣传上尝
试了很多。2011 年，我邀请
了昔日贼王罗永正来到临沂
宣传防盗。罗永正外号“神
偷”，曾经开过“小偷公司”，
行窃 13 年，最多时一夜开锁
36 家，入狱后他幡然悔悟，
写下了《防盗手册》，减刑出

狱后成立了中国防盗联盟协
会，四处义务宣传防盗知识，
他以自己的亲身经历规劝小
偷们走回正途。我还邀请了
被誉为中国开锁第一人的

“小偷克星”张洪军来到临
沂，为市民破解盗窃秘密，传
授家庭防盗常识。

为了配合警方进一步做
好反盗工作，让市民真正拒
小偷于门外，过上安居乐业
的生活，我在不断研究小偷
盗窃技术的同时，每年 110

宣传日、盗窃案件多发之时，
都会走进案件多发的小区，
结合实际情况，向市民宣传
防盗，破解小偷的招数，全力
配合警方服务市民，创建平
安临沂。

本报记者 伟伟
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