
中国灯饰之都全国直销基地评审组来临沂考察

临临沂沂灯灯具具城城瞄瞄准准灯灯饰饰品品牌牌基基地地

5 月 7 日，“厚道临商 诚信商城”主题教育实践活动启动仪式在教育用品采
购基地举行。兰山区商贸物流诚信体系建设工作领导小组全体成员及各集团、市
场、协会代表等 400 多人参加。图为临沂商城商户正在看倡议书。

本报记者 樊凯 贺可功 摄

本报 5 月 10 日讯 (记者
樊凯 )5 月 6 日，华强水暖管件
市场配件区隆重开业，配件区
主要以管件、暖气片为主，吸收
了部分大型品牌管材。浙江省
诸暨市 240 户生产水暖系列民
营企业落户临沂办厂，新的水
暖管件市场做到了前店后厂，
为水暖管件市场增加了新的活
力，填补了水暖行业一条龙服
务的空白，集群发展，打造商业
新模式，发展全国水暖管件集
散地。

诸暨市水暖管件生产厂家
负责人刘德山告诉记者，从事
水暖管件生产多年来，相当一
部分市场都在临沂，并不是临
沂消费得多，而是有物流优势，
能够吸引全国各地的客商来到
临沂进货。通过临沂的市场，利
用四通八达的物流，水暖管件
产品才能卖到全国。

在刘德山看来，在临沂投
资设厂最关键的一点不仅有物
流优势，还有庞大的市场集群。
刘德山说，物流的便利让产品
卖往全国，庞大的市场集群是
临沂市场发展越来越好的一大

“利器”。专业批发市场内产品
种类繁多，没有买不到的产品，
只要买水暖管件产品，来到华
强水暖管件市场，一站式购物
就可以满足所有商品需求，不
用去其他商场，非常省心。

物流价格比全国平均低
25% ，生产厂家在临沂设厂，真
正做到前店后厂，劳动力成本
也要低于浙江。这些让刘德山
认为，只有在临沂商城设厂，才
能生产出质量可靠、价格合理
的产品，在全国同行业中占有
优势和竞争力。

“四通八达的物流、繁荣的
市场集群，吸引了越来越多的
生产厂家、商户入驻临沂商城。
他们生产出高品质价格较低的
产品，又吸引越来越多的买家
到临沂进货。”刘德山说。

华强水暖管件市场经理李
庆杰说，华强水暖管件市场是
华强集团“中国建材城”市场集
群的组成部分。配件区的开业
是华强水暖管件市场再发展再
扩大的重要体现，市场充分利
用地域优势，增强服务意识，打
造全国水暖管件市场集散地。

华强水暖管件市场开业：

前前店店后后厂厂
打打造造市市场场集集群群

2 0 1 2 年 1 2 月 2 8 日，华强
水暖管件市场提升改造搬迁至
临西十一路。华强水暖管件市场
比老市场的 7 0 亩地，增加了 4

倍；经营业户由原先的 360 户，
增加到近 1000 户；经营面积则
由 3 万多平方米，增至 24 万平
方米，增加了近 7 倍。

2 0 1 5 年 5 月 6 日，华强水
暖管件市场水暖二期专设的水
暖配件区正式开业，占地 40 亩，
建筑面积 1 6 0 0 0 平方米，于
2014 年 10 月 1 日动工建设，11

月底分房到户。配件区主要以管
件、暖气片为主，吸收了部分大
型品牌管材，其中全国知名品牌
16 个。800 多个品种入驻市场，
为水暖管件市场增加新的活力。

截至目前，水暖管件市场占
地 300 亩，经营面积达 26 万平
方米，一跃成为全国最大的水暖

管件专业批发市场。华强水暖管
件市场是华强集团打造“中国建
材城”集群市场的重要组成部
分。

华强集团经过 20 余年的发
展，通过“拆迁、购买、兼并、联
合”等办法，征集土地，建设市
场，先后大规模建设了华强建材
物流城、华强水暖管件市场、华
强国际建材家居广场、鲁南家具
城、临沂灯具城、临沂装饰城等
大型专业批发市场 23 处。已形
成了以建筑用材和家居装饰用
材为经营主体，各具经营特色的
专业批发市场集群，市场年成交
额达 3 0 0 亿元。现在的华强集
团，拥有固定资产 20 亿元，总占
地面积 2000 余亩，拥有经营户
2 0 0 0 0 余户，真正实现了“千亩
万户大市场，全国建材第一城”。

记者 樊凯

千亩万户大市场，全国建材第一城

5 月 7 日，来自中山市古镇的中国灯饰之都(古
镇)全国直销基地评审工作组来到临沂商城，考察临
沂灯具城，举行交流会。考察组成员直言，被临沂商
城繁荣的市场和四通八达的物流所震惊，专业的灯
具市场在整个华北地区，规模性、专业性都是首屈
一指。

临沂灯饰走货量惊人
是什么吸引中国灯饰之都全国直

销基地评审组考察临沂灯具城？中山古
镇镇党委委员何胜强告诉记者：“吸引
我们考察临沂商城的原因是惊人的走
货量，据不完全统计，山东临沂灯具市
场年销售额 48 亿元，在华北地区其他
市场，石家庄、华夏、华北、怀特、浒关加
起来大概 21 亿元，郑州前三个灯具市
场大概 24 亿元，太原 18 亿元，临沂灯
具销售额惊人，江北第一。”

华强集团董事长王顺银表示，
1995 年临沂灯具城建成，成立之初不
足 190 亩，2008 年发展到占地 2400
亩，目前拥有 1000 多家大小经营业户，
聚集了古镇生产制造的全国知名品牌

灯具产品。
“中国灯饰之都古镇是有名的生产

制造基地，全镇已登记注册的个体工商
牌照超万家，几乎所有制造商都与临沂
商城有联系。其中灯饰业是古镇的龙头
行业，也是古镇的经济支柱。临沂拥有
江北最大的批发市场集群，销售额远高
于江北其他市场，优势明显。”何胜强
说。

何胜强说，不仅如此，临沂商城拥
有四通八达的物流优势，在全国没有哪
个城市可以比拟的。很多古镇生产厂家
将临沂商城作为货物周转集散地，在临
沂发往全国各地，物流赋予了临沂商城
得天独厚的优势。

灯饰发展优势明显
在电器照明行业，临沂电器照明协

会会长刘同光可以说是家喻户晓。他
说，临沂商城灯饰发展到令人瞩目的规
模，不仅拥有物流、市场集群优势，政府
的扶持、临商的优良传统都是离不开
的。

从业 30 余年来，刘同光最大的感
受就是临沂商城人有着强大的凝聚力。
灯具市场也在正确引导商户，建立优质
市场环境。政府也引导市场“一品一
市”，一个商品一个市场，无恶性竞争。

“临沂商城人有着吃苦耐劳、勇于
创新的精神。我们作为老一辈商城人，

通过厚道经商开辟了市场，而临沂商城
又涌现出一批 90 后商人，他们不仅有
我们传统的良好经商理念，在新形势下
又进行创新，通过网络等渠道发展新的
营销模式，让临沂商城灯饰走向全国。”
刘同光说。

刘同光介绍，政府作为服务机构，
对临沂商城的发展发挥着极其重要的
作用，临沂市政府专门成立临沂市商城
管理委员会，作为市政府派出机构，专
门服务于商城，对商城提供政策引导和
支持，企业发展到现在，要多感谢于政
府的支持。

未来要构建品牌体系
近年来，灯具市场的发展日新月

异，市场竞争激烈。面对着灯饰照明这
一块诱人的蛋糕，全国涌现出众多灯具
市场，然而市场环境波谲云诡，很多灯
具市场在激烈竞争中黯然出局。

面对如此激烈的竞争环境，临沂商
城灯饰在全国众多市场中依然傲然挺
立，完全凭借发达的物流作支撑，能发
展多久？是一个值得深思的问题。

中国灯饰之都全国直销基地评审
组洽谈会上，古镇灯饰报总编曹利晖表
示，随着生活水平的提高，未来中国照
明产品市场不再是一个靠产品走量的
灯具市场，而是一个拥有产品附加值

高、高品质灯饰品牌的时代。
“目前来看，全国各品牌产品都将

临沂作为集散地发往全国各地，随着市
场竞争的激烈，临沂商城的优势还会持
续多久？在照明行业，临沂商城已经发
展到极致，未来十年，必定是走灯饰品
牌化、高端化发展。”曹利晖说。

曹利晖表示，虽然照明产品应用
广、销量大，但产品附加值低、无品牌意
识，将渐渐不能满足市场及消费者需
求，临沂商城应该利用当前优势，大力
发展自己的灯饰品牌、增加产品附加
值，才能在灯具照明市场中立于不败之
地。

““厚厚道道临临商商，，诚诚信信商商城城””

本报记者 樊凯
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