
整合优势资源，促进线上线下企业融合发展

首首届届电电商商资资源源对对接接大大会会成成功功举举办办
本报7月19日讯 (记者 樊

凯 )7 月 19 日，由临沂商城管理
委员会、临沂市商务局主办，临
沂贝格商务会展服务有限公司
承办的“临沂市首届电商资源对
接大会暨 2015 中国(临沂)电商
与网络商品博览会”在临沂国际
会展中心成功举办。

临沂市商务局副调研员李
玉淑表示，电子商务是潜力巨大
的朝阳产业，是经济社会发展的

重要引擎。近年来，我市把电子
商务作为推动产业转型升级的
战略重点，坚持国际化、电商化、
集约化“三化并举”，以线上与线
下融合为方向，以电商龙头企业
为引领，以电子商务园区和专业
市场为载体，全面促进互联网与
传统产业深度融合，电子商务呈
现出蓬勃发展的良好局面。

“全市电子商务企业和商户
发展到 4 万家，第三方电子商务

平台 24 个，临沂软件园、云海电
商产业园等电商园区 12 家，电
商从业人员约 20 万人。今年上
半年，全市实现电子商务交易额
560 亿元，同比增长 40%，保持了
快速发展的良好势头。”李玉淑
介绍。

据了解，本次对接大会以整
合优势资源，促进线上线下企业
融合发展为主题，顺应当前“互
联网+”的发展趋势。参会的企业

有省内外知名的电商服务企业，
也有具备一定基础的电商应用
企业，还有许多特色地产品加工
企业。汇集了苏宁易购、慧聪
网、中国网库、点豆网络、懒虫
科技、青岛聚品电商、新疆兄弟
联盟、济南创格等 70 余家省内
外知名电商服务企业，更有 130
余家临沂本地地产品生产加工
企业参展，合计标展 501 个，展
出面积 1 . 5 万余平方米，参观

观众 10000 余人。
大会的成功举办，汇集了

众多省内外电商服务企业和需
求企业，共享优势资源，共谋电
商发展。为临沂市企业资源与
省内外电商服务企业有效对接
提供了平台，增强了临沂市与
国内外优质电商资源的深入合
作，有力加速我市企业触网进
程，为全市电子商务发展提供
了助力。

“今年大蒜收成好，而且卖上了
好价钱，多亏了互联网。”来自兰陵县
磨山镇的大蒜农户赵东明告诉记者，
通过加入互联网，与点豆肥吧合作，
尝到了甜头。了解到会展中心举办电
商与网络商品博览会，便一早赶到临
沂国际会展中心，希望在这里能找到
商机。

赵东明说：“种了十几年大蒜，今
年收获最大。如今在家门口就能定制
化肥、减少成本并且不愁销路。往年
购买化肥都是通过传统渠道，购买的
化肥是高钾、高硫酸。现在加入点豆
肥吧，通过互联网链接，实现在互联
网线上设定配比自主下单、线下测
土，购买私人定制配方肥。”

不仅购买肥料可以根据土地贫

瘠状况调整配方，而且价格也省了很
多。赵东明给记者算了一笔账：“我有
20 亩地种大蒜，其中每亩使用 3 袋
化肥，化肥市场价为 180 元/袋，这样
下来施肥要 10800 元。通过网络，手
机 app 购买私人定制肥，减少代理商
中间环节，直接从生产商购货，每袋
只要 140 元，这样就能省下 2400 元
钱，对于农民来说是一笔不小的数
目。”

让赵东明意想不到的是，除了生
产环节感受到了互联网为农业带来
的便利，就连农产品销售，也让他方
便许多。赵东明说，往年大蒜丰收最
大的困难就是销路，让大蒜与互联网
结合，销售渠道拓展向全国，解决的
农产品销路问题。 记者 樊凯

现场

记者在采访中了解到，
本次电商资源对接大会，不
仅促进了企业线上与线下
的融合，还涌现了一批物流
企业，为电子商务的发展提
供便利，发展同城配送，解
决最后一公里问题；解决农
村农产品输出，发展农村物
流。

白龙马速达负责人告
诉记者：“哪里有货，我们就
去跑腿。白龙马速达是个同
城配送物流信息平台，类似
于货物运输版的打车软件。

不论是批发、零售商户还是
电商、微商群体，只要有货
发同城，都可以作为货主通
过平台发单。用户可以查看
app 来追踪物流信息。”

“农产品对接电商，最
大的困难就是农产品输出、
农村物流发展相对迟缓问
题。再好的农产品，没有强
大的物流做支撑，也没有销
路。”点豆互联负责人表示，
自建物流体系与乡村物流
结合，通过物流专车配送、
捎货配送、带货配送等灵活

方式，直达田间地头，解决
农村物流配送问题。

从事山楂深加工生产
销售的刘辉告诉记者，没想
到电商资源对接大会有这
么多优质资源，物流配送一
直是困扰商品销售的一大
难题。这样一来，不管是在
市区还是农村，通过互联
网，都有了配送物流模式，
解决了商品最后一公里配
送难题。

记者 樊凯

“互联网+农业”人性化

改变传统营销模式

“互联网+物流”信息化

解决物流“最后一公里”问题
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