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近日，记者从临沂
富星林肯中心了解到，
11 月 12 日 15：00-17：
30 ，临沂富星林肯中心
将携四驾豪车、九重惊
喜庆祝林肯 2 周年。据
悉，店庆当天推出特供
专用车型，纯进口豪华
轿车林肯 MK Z 特价
27 . 98 万元，仅限 3 台，
先订先得。

11 月 12 日庆典期
间，临沂富星林肯中心
为到店顾客送上门票
礼、定金礼、抢先礼等

“九重惊喜”。具体内容
如下：活动期间报名即
送车载冰箱；交 1000 元
可抵 10000 元；订车就
抽乐视超级电视、咖啡
机；当日订车车主可获
叠加保养礼遇；全新林
肯 MKZ 特价 27 . 98 万
起(活动仅限 3 台)；林
肯 M K C 最 高 优 惠
70000 元；MKZ 尊耀版
23 . 49 万元起拍；2017
款 MKC 劲享 15800 元
店庆礼包；成功置换任
意车型享 2000 元置换
基金。

入华两年，林肯不
断前行，缔造一个又一
个里程碑，每个里程碑，
都是新的起点，引导林
肯不断前行，从而更臻
于完美。临沂富星林肯
中心秉承着林肯之道，
致力于为每一位消费者
提供最人性化的购车及
拥车体验。关于林肯的
传奇，仍在续写，临沂富
星林肯中心，诚邀您的
莅临。

活动时间：2016 年
11 月 12 日 15 ：00 ～
17：30。

活动地点：临沂市
罗庄区沂河路与湖东路
交会南 200 米路西 青
岛富星林肯中心(过渡
展厅)。 (邵明习)

临沂富星
林肯中心
将举办林肯
2 周年店庆

汽车电商发力“双 11”，并非
简单的凑热闹，而是着眼于未来
布局的考虑。

“‘双 11 ’对于汽车电商来
说，其实是一块‘试验田’。”汽车
之家 CEO 秦致对媒体表示。网上
卖车对于所有电商来说都是新鲜
事物，参加“双 11”促销是因为这
期间会有很大订单量，汽车电商

借此可以试验网上卖车的各个环
节，从而不断完善流程和生态链。

“近几年，4S 店都针对双 11
推出相应促销活动。”临沂丰汇别
克 4S 店市场部王竹青说，虽然

“双 11”是小物品的购物狂欢，但
借助这一消费热点，作为大宗消
费品的汽车也能获得一定的顾客
引流，并期望通过电商销售提升

销量。
实际上，如何把买车族吸引

到网上来，是所有汽车电商面临
的共同挑战。汽车作为大宗消费
品，单价高，服务链条长，长期以
来尚难以形成真正的网购汽车市
场。因此能否借助“双 11 ”的契
机，实现线上与线下的打通，是汽
车电商、经销商共同关心的焦点。

一年一度的“双 11 ”又将开启，各种抢现金的红包已经在朋友圈刷屏。从
2013 年开始，国内电商“双 11”开展汽车营销，今年更是早早备战。记者留意到，
部分车企从 10 月下旬就开启“双 11 ”线上预热活动，而自 11 月 1 日起，多家车
企将联手电商平台，率先揭开网上购车疯狂大战的序幕。

本报记者 邵明习

当下，“双 11 ”卖车大战已
经在 10 月下旬开启。除了前期
派送红包预热、赠送“秒杀”的
精品礼包外，部分车商和电商
平台为赢在起跑线上，已经提
前开启了 10 多天的“预热”。

“东风日产推出‘双 11 ’购
车季，全车系享 0 利率，99 元
抵 1000 元厂家专享红包……”
据东风日产易通专营店安凤梅
介绍，在东风日产微信公众号
上，东风日产已经展开“双 11 ”
营销攻势，内容包括购车优惠
券、推荐有礼、留学生购车专
场、售后保养 7 折套餐等。“‘双
11 ’期间，4S 店将在线下配合
厂家活动，让车主获得应有福
利。”安凤梅说。

临沂丰汇别克 4S 店市场
部王竹青告诉记者，“今年通用
别克与天猫、汽车之家、腾讯等
电商平台合作，推出不同程度
的优惠。”例如，11 月 1 日-11
日通过汽车之家交订金 99 元，
购车可抵 1099 元购车款；通过
腾讯购买昂科威、威朗 GS 等，
交订金 9 . 9 元可抵 800 元购车
款。

一德系品牌经销商向记者
表示，网上卖车虽然是“走个过
场”——— 即网上下订单，实际还
是到各地 4S 店付全款和提车。
但因为这种电商模式已进行了
两三年，在市场的培育下，消费
者接受程度变高了，因此今年
4S 店纷纷通过网上预售也在情
理当中。

““双双 1111””在在即即
车车商商也也来来凑凑热热闹闹
汽车电商平台拼劲足

不久前，汽车之家、易车先后
向媒体表示，今年平台将通过加
大补贴和众多金融产品的方式助
力“双 11”。

记者在汽车之家的活动页面
上看到，下载车商城 APP ，可以
领取最高 500 元的独享红包。同
时，活动期间还将全程随机发放
800 元的普惠红包。其中，在域名
为 1111 开头的汽车之家页面内，

多款车型已经标注 11 月 1 日开
售，像天津一汽的骏派车型光是
抵扣金已经高达 8000 元。

易车今年推出的是以“大价
光临”为主题的购车狂欢节。除了
与厂商合作推出双重补贴的品牌
专场，易车旗下惠买车上线了底
价买车，并推出贷款购车方案。

一位本地汽车网站运营人士
说，从目前各电商发布的具体策

略看，今年汽车电商试水“双 11”
呈现出一些新变化。除了规模比
去年更大，优惠和促销方式更多
之外，最值得关注的是电商推出
了网售车价格透明策略。其中，汽
车之家、天猫都推出了“一口价”
策略。消费者看中满意的车型后，
根据网站上的价格可以直接到
4S 店提车，免去了再和经销商讨
价还价的烦恼。

如何打通线上线下成关注焦点

“双 11”

车市提前预热
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